Master en Importaciones y Exportaciones

BUSINESS SCHOOL

1) |NESEM NESEM BUSINESS SCHOOL



https://www.inesem.es/

/

Naice

Master en Importaciones y Exportaciones

1. Sobre INESEM

2. Master en Importaciones y Exportaciones

Descripcion / Para que te prepara / Salidas Laborales / Resumen / A quién va dirigido /

Objetivos

3. Programa académico

4. Metodologia de Ensenanza
5. ¢Por qué elegir INESEM?

6. Orientacion

7. Financiacion y Becas

Master en Importaciones y Exportaciones [ 3 | INESEM BUSINESS SCHOOL


https://www.inesem.es/

SOBRE INESEM

INESEM Business School como Escuela de
Negocios Online tiene por objetivo desde su
nacimiento trabajar para fomentar y contribuir
al desarrollo profesional y personal de sus
alumnos. Promovemos una ensenanza
multidisciplinar e integrada, mediante la
aplicacién de metodologias innovadoras de
aprendizaje que faciliten la interiorizacion de
conocimientos para una aplicacidn practica
orientada al cumplimiento de los objetivos de
nuestros itinerarios formativos.

En definitiva, en INESEM queremos ser el lugar
donde te gustaria desarrollar y mejorar tu
carrera profesional. Porque sabemos que la
clave del éxito en el mercado es la "Formacion
Prdctica" que permita superar los retos que
deben de afrontar los profesionales del futuro.
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. Entidad impartidora:
DURACION 1500 P

PRECIO 1895 €

MEINESEM

BUSINESS SCHOOL

MODALIDAD Online

Programa de Becas / Financiacién 100% Sin Intereses

Titulacion Masters Profesionales

- Titulacion Expedida y Avalada por el Instituto Europeo de Estudios
Empresariales. "Ensefianza No Oficial y No Conducente a la

Obtencion de un Titulo con Caracter Oficial o Certificado de
Profesionalidad.”
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Resumen Objetivos

El Master en Importaciones y Exportaciones es relevante en el mercado actual debido a la
creciente importancia del comercio exterior en las estrategias de desarrollo de negocio a Con el Masters Profesionales Master en Importaciones y Exportaciones
nivel internacional. Este master aborda aspectos clave como la generacién y gestion del plan usted alcanzara los siguientes objetivos:

de comercio internacional, las importaciones y exportaciones. Al elegir esta formacion, el
alumnado obtendra conocimientos aplicables para acelerar negocios a través del comercio
con instituciones internacionales, tratando la legislacion aduanera en la Unién Europeay
exterior, el régimen fiscal, logistica, gestion operativa de compraventa y organizacién de
operaciones. El alumnado sabra desarrollar relaciones comerciales con otros paises.

Conocer los conceptos basicos del comercio internacional.

Estudiar la legislacién aduanera en la Union Europea.

Aprender los métodos de exencion e imputacién de la doble imposicion
internacional.

Identificar los contratos de compraventa en el ambito internacional.

A quien va dirigido
Este Master en Importaciones y Exportaciones es ideal para profesionales de la logistica,
profesionales de comercio exterior y desarrollo empresarial, profesionales de la

internacionalizacion y recién titulados/as. También para aquellas personas interesadas en
especializarse en el comercio internacional y busquen mejorar sus capacidades de
importacion y exportacion.
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Para qué te prepara

Este Master en Importaciones y
Exportaciones te da la oportunidad de
conocer las nuevas tendencias en el
mundo del comercio exterior dentro de
la empresay trabajar estrategias
concretas de importacion-exportacion.
Tendras la oportunidad de aprender
como aplicar la internacionalizacién a
los impuestos, el derecho internacional
y las operaciones y, por supuesto,
aprender de los errores comunes y las
mejores practicas.

Salidas Laborales

Las oportunidades de empleo para los
graduados/as del Master en
Importaciones y Exportaciones incluyen
puestos como especialistas en
desarrollo de negocios, lideres de
expansion internacional, gerentes de
cuentas clave, gerentes de proyectos,
emprendedores/as de startups,
tecndlogos en logistica y consultores/as
y asesores/as de estrategia.
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., Por qué elegir INESEM?

El alumno
es el

protagonista

Innovacion
y Calidad

Empleabilidad
y desarrollo
profesional

INESEM
Orienta

Facilidades
Economicas
y Financieras

Nuestro modelo de aprendizaje se adapta a las necesi-
dades del alumno, quién decide coémo realizar el proce-
so de aprendizaje a través de itinerarios formativos que

permiten trabajar de forma auténoma y flexible.

Ofrecemos un servicio de orientacion profesional y pro-
gramas de entrenamiento de competencias con el que
ayudamos a nuestros alumnos a crear y optimizar su

perfil profesional. 02

= Ofrecemos el contenido mas actual y novedoso, respon-
diendo a la realidad empresarial y al entorno cambiante
con una alta rigurosidad académica combinada con for-

O 8 macion practica.

Ofrecemos una asistencia complementaria y personalizada

que impulsa la carrera de nuestros alumnos a través de nu-

estro Servicio de Orientacion de Carrera Profesional permi-

tiendo la mejora de competencias profesionales mediante 04

programas especificos.

Ofrecemos a nuestros alumnos facilidades para la rea-
lizacion del pago de matriculas 100% sin intereses asi
como un sistema de Becas para facilitar el acceso a
nuestra formacion.
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Master en Importaciones y Exportaciones

Modulo 1. EL comercio internacional

Maodulo 2. Gestién aduanera y fiscalidad del comercio exterior
Modulo 3. Logistica y operaciones internacionales

Maodulo 4. Informacion y gestion operativa de la compraventa
internacional
Modulo 5. Régimen juridico del comercio internacional

Modulo 6. Métodos de financiacion y tributacién en el comercio
internacional

Maodulo 7. Proyecto fin de master
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Master en Importaciones y Exportaciones

Modulo 1.

El comercio internacional

La contratacion internacional

Compraventa internacional

1. La contratacion internacional: introduccion
2. Los principios sobre los contratos internacionales

3. Concepto, elementos y clasificacion del contrato
internacional

4. Formacion del contrato
5. Cumplimiento del contrato

6. Clausulas contractuales

1. La compraventa internacional: aspectos de interés

2. Libertades comunitarias: la libre circulacion de
mercancias

3. La Lex Mercatoria

4. La Convencién de Viena de 1980 aplicada a la
compraventa internacional

5. Los INCOTERMS
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Aspectos basicos del seguro en el comercio
internacional

Gestion de documentos aduaneros

1. Conceptos: seguro, franquicia, prima, sobreprima,
extorno, reaseguro, coaseguro

2. Clasificacion de los seguros en operaciones de comercio
internacional

3. Fases del seguro: riesgo, siniestro, dano

4. Elementos intervinientes en el contrato de seguro
5. Derechos y obligaciones de las partes

6. Tipos de polizas

7. Duracion de cobertura de la péliza: principio y fin de la
operacion

El sistema aduanero y la normativa de comercio
internacional

1. Documento Unico administrativo

2. Cumplimentacion del DUA

3. Presentacion

4. Documentos que deben presentarse junto al DUA
5.
6
7
8

Rectificacion e invalidacion de declaraciones

. Comprobacion de las declaraciones
. Sistema Estadistico. INTRASTAT

. Aplicacion de Internet y del sistema de transmisién

electrénica de datos

Los servicios portuarios basicos

1. Concepto y funcion de aduanas

2. Territorio Aduanero. Territorio Aduanero de la Union
3. Operadores

4. Mercancias comunitarias y no comunitarias

5. Derecho Aduanero

6. Regimenes comerciales y administrativos

1.
2.

Principales operaciones portuarias

Principales servicios portuarios

Empresa cliente: navieras

1.

Empresas Cliente: Navieras
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Modulo 2.

Gestion aduanera y fiscalidad del comercio exterior

Introduccién de las mercancias en el territorio Despacho de la libre practica
aduanero de la unién (tau)

1. Regimenes a la libre practica

La aduana y el &mbito territorial de aplicacién La legislacion aduanera en la unién europea 1. La declaracion sumaria de entrada 2. Exencién de der,echos a.la lmportaCIOQ: mercanmas de
2. Presentacion, descarga y examen de las mercancias retorno y mercancias incluidas con anterioridad en el
3. Depésito temporal de las mercancias régimen de perfeccionamiento activo (Art. 205 CAU)
1. Conceptos generales sobre Aduanas 1. Fuentes del Derecho nelucion de | ] 3. Justificacién de la exencién de los derechos a la
2. El Arancel 2. Prevalencia del Derecho Aduanero Europeo sobre el 4. Inclusion de (as mercancias importacion
. . Despacho centralizado . . . L. .
3. El Origen Aduanero Int'erno > P 4. Exencion del IVA a la importacion en el régimen de libre
4. EL Valor en Aduana 3. Ambito de Aplicacion del Codigo Aduanero de la Unidn: el practica
5. INCOTERMS - Internacional Commerce Terms Territorio Aduanero de la Union
4. La Politica Comun y los Acuerdos comerciales Regimenes aduaneros: regimenes especiales
5. La Tributacion exterior en Canarias, Ceuta y Melilla Control de las mercancias
1. Introduccién: Disposiciones comunes a los Regimenes
aduaneros

1. Gestion de riesgos y controles aduaneros

2. Régimen de transito ., :
& 2. La comprobacion de las declaraciones aduaneras

. Régimen de depdsito: depdsito aduanero y zonas francas .
3. Reg P P y 3. Control posterior al levante

4. Destinos especiales: importacién temporal y destino final L
P P P Y 4. Conservacién de datos y documentos

5. Perfeccionamiento: activo y pasivo
5. Otros controles aduaneros
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Salida de las mercancias del territorio aduanero

1. Formalidades de salida de las mercancias del tau
2. Exportacion y reexportacion de las mercancias
3. Declaracion sumaria de salida

4. Notificacion de reexportacion

La deuda aduanera

Modulo 3.

Logistica y operaciones internacionales

Logistica empresarial

El almacén en la cadena logistica

1. El nacimiento de la deuda aduanera
2. Garantia de la deuda aduanera

3. Calculo del importe de los derechos de importacién o de
exportacion

4. Extincion de la deuda aduanera: pago, suspension del
plazo de pago, aplazamiento del pago

5. Devolucién y condonacion de los derechos
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. Introduccion a la logistica

. EL flujo de bienes y servicios

. Servicio al cliente y logistica

. Logistica, integracidn y estrategia

. El sistema logistico

. Internacionalizacién de la empresa

. Optimizacién de la corriente de bienes y servicios

00 N O L1 A NN

. Documentacion de la logistica

Master en Importaciones y Exportaciones

1. El almacén en la cadena logistica: Introduccion
2. Funciones del almacén

3. Principales areas del almacén

4. Tipos de almacenes

5. Regimenes de almacenamiento comercial

Aprovisionamiento comercial

1. Logistica de aprovisionamiento
2. El proceso de aprovisionamiento

3. Métodos de aprovisionamiento
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Las mercancias

1. Las mercancias: caracteristicas
2. Envasados usuales

3. Seleccion, clasificaciéon y manipulacién de las mercancias

Entrada de mercancias

1. Entrada de la mercancia
2. Etiquetado e identificacion de mercancias
3. Tratamiento por rotura o desperfectos de las mercancias

Estructura del almacén

1. Funcién de almacenaje
2. Métodos de asignacion de zonas de almacenaje
3. Separacion o clasificacion de los paquetes

4. Almacenamiento de productos

Tratamiento de las mercancias para su
expedicion

Elementos e historia del comercio internacional

1. El tratamiento de las mercancias para su expedicion:
Introduccion

2. Salida de las mercancias

3. El muelle de carga

La cargay el transporte

1. Carga del elemento de transporte: Introduccién
2. Métodos de carga en los muelles
3. La carga del vehiculo

4. Precintado del vehiculo

Sostenimiento basico del almacén

1. ;Qué es el Comercio Internacional?
2. Historia del Comercio Internacional

3. Beneficios del Comercio Internacional para las
organizaciones

4. Importaciones y exportaciones
5. Actores del Comercio Internacional

Componentes del comercio internacional

Organizaciones internacionales publicas y
privadas

1. Concepto y gestion de los organismos internacionales

2. Naciones Unidas, OMC y otros organismos de gestion del
Comercio Internacional

3. Entidades internacionales para la cooperacién econémica

Regulacion del comercio internacional en
espana

1. Sostenimiento del almacén: Introduccién

2. Productos utilizados para la limpieza y desinfeccién del
almacén

3. Limpieza y desinfeccién del almacén

4. Limpieza y desinfeccion de equipos y maquinaria
utilizados
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1. Tipos de empresas en Comercio Internacional

2. El empresario individual: caracteristicas y actividad

3. El empresario social: tipos y actividad

4. Las sociedades en el ambito del Comercio Internacional

5. Funcionamiento y colaboracién de sociedades
internacionales

6. Sociedades en la Unién Europea

1. Aranceles, aduanas, importacion y exportacion en Espana

2. Normativa de la Unién Europea influyente en el Comercio
Internacional en Espana

3. Marco de la politica comercial multilateral
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Modulo 4.

Informacion y gestion operativa de la compraventa internacional

Marco econdémico, politico y juridico del
comercio internacional

Barreras y obstaculos a los intercambios
comerciales internacionales

Busqueda y gestion de clientes y proveedores
en comercio internacional

Elaboracion de ofertas en comercio
internacional

1. Comercio interior, exterior e internacional

2. El sector exterior espanol

3. Balanza de Pagos y otras magnitudes macroeconémicas
4. Organismos Internacionales

5. La integracién econémica regional. Principales bloques
economicos

6. La Union Europea

1. Barreras arancelarias
2. Barreras no arancelarias

3. Medidas de defensa comercial

Fuentes de informacién en el comercio
internacional

1. Informacién de comercio internacional:

2. Canales y fuentes de informacién en el comercio
internacional:

3. Buscadores y bases de datos online en el comercio
internacional

4. Gestion de la informacién de comercio internacional
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1. Localizacion y busqueda de clientes/proveedores
internacionales

2. Clasificacion de los clientes/proveedores y criterios de
organizacion
3. Tipos de archivos de los clientes/proveedores

4. Confeccién de fichas y bases de datos de clientes 'y
proveedores

5. Control de clientes/proveedores

6. Creacion de sistema de alertas de nuevos
clientes/proveedores

7. Reclamaciones en las operaciones de compraventa
internacional

Condiciones de la compraventa internacional

1. Operaciones de compraventa internacional

2. Clausulas generales del contrato de compraventa
internacional

3. Condiciones de entrega en el comercio internacional
(INCOTERMS)

4. Interpretacion practica de cada INCOTERM

1. Proceso comercial en las operaciones de compraventa
internacional

2. Oferta internacional
3. Elementos de la tarifa de precios
4. Presentacion de la tarifa

Gestidn de pedidos y facturacion en el comercio

internacional

1. Proceso documental de la operacion comercial
2. Orden de pedido

3. Preparacion del pedido. Lista de contenido

4. Factura proforma

5. Factura comercial

Aplicaciones informaticas en gestién
administrativa del comercio internacional

1. Aplicaciones generales, funcién y utilidades

2. Aplicaciones especificas: descripcion, funciones y
utilizacion
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Modulo 5.

Régimen juridico del comercio internacional

El contrato en comercio internacional

1. Concepto, factores y riesgo de la contratacion
internacional

2. Convenios y principios de la contratacion internacional
3. Componentes y tipos de contrato internacional

4. Etapas del contrato internacional

5. Incumplimiento y tiempos del contrato

6. Tipos de cldusulas en la contratacion internacional

Derecho internacional privado en el comercio
internacional

Los contratos de compraventa en el ambito
internacional

Contratos fundamentales en las operaciones
internacionales

1. Introduccién al derecho internacional privado

2. Encuadre del Comercio Internacional en la legislacion
estatal

3. Desarrollo legal del Convenio de Roma de 1980 y del
Reglamento de Roma |

4. Régimen juridico del Reglamento de Roma |

5. Normas imperativas para el Comercio Internacional
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1. Concepto y modalidades de compraventa internacional
2. Libertad de comercio en la Unién Europea
3. UNCITRAL y regulacién de la Lex Mercatoria

4. La compraventa internacional segun la Convencién de
Viena de 1980

5. Concepto, tipos y aplicacion practica de INCOTERMS

Regulacién de propiedad y competencia en
comercio internacional

1. Regulacion internacional para los tipos de propiedad
industrial

2. Regulacioén internacional para los tipos de propiedad
intelectual

3. Caracteristicas y alcance internacional de la competencia

desleal

4. Regulacién juridica de defensa de la competencia

1. Clases de contratos para la intermediacion en el
Comercio Internacional

2. Clasificacién de contratos para el transporte
internacional

3. Contratos para leasing, factoring y financiacién
internacional

4. Seguros en las operaciones internacionales

Métodos de resoluciéon de conflictos en
comercio internacional

1. Tipos de resolucién de conflictos del Comercio
Internacional

2. Resolucion del conflicto a través de la jurisdiccion estatal

3. El arbitraje como mecanismo para resoluciéon de
conflictos en Comercio Internacional

4. Intervencion judicial en los procesos de arbitraje

Master en Importaciones y Exportaciones [ 25 ] INESEM BUSINESS SCHOOL


https://www.inesem.es/
https://www.inesem.es/

Modulo 6.

Métodos de financiacion y tributacion en el comercio internacional

Formas de pago en transacciones
internacionales

Métodos de financiacion en comercio
internacional

1. Tipologia de los medios de pago
2. Factores influyentes para la eleccion de la forma de pago
3. Regulacién del cheque para pagos internacionales

4. Regulacién de transferencias bancarias para pagos
internacionales

5. Regulacion de las 6rdenes de pago documentarias
6. Regulacién de los créditos documentarios

7. Proceso de gestion de la remesa bancaria

1. Funcionamiento y estructura del mercado de divisas
2. Créditos para exportaciones e importaciones
3. Eleccion de divisas para la financiacion

4. Seguro de proteccion ante el riesgo de cambio de divisa

Apoyo financiero para el comercio internacional

1. Organismos publicos de financiacién
2. Tipos de desgravaciones por operaciones internacionales

3. Areas con regimenes fiscales especiales
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Iva en operaciones nacionales e internacionales

1. Concepto y desarrollo del IVA

2. Aplicacién del IVA segin las delimitaciones del hecho
imponible

3. Tipos de operaciones exentas y no sujetas

4. Clasificacion de casos para devengo del IVA

5. Tipos de repercusion del IVA en el sujeto pasivo

6. Tipos de gravamenes seguln la base imponible

7. Cuotas deducibles y devoluciones de IVA

8. Regulacion para la liquidacion del impuesto

9. Regimenes especiales del IVA

Aplicacion del iva en operaciones de
importacion y exportacion

Doble imposicién en operaciones
internacionales

1. Inicio y causas de la doble imposicién

2. Desarrollo y consecuencias de la doble imposicién
internacional

3. Métodos de exencion e imputacion de la doble
imposicién internacional

Cddigo aduanero de la unioén europea

1. Aplicacién de IVA en las importaciones

2. Aplicacién de IVA en las exportaciones

1. Disposiciones del cédigo

2. Regulacion y gestion del cédigo aduanero
3. Gestion de aranceles en el c6digo aduanero
4. Origen y gestion de la deuda aduanera

5. Proceso legal para la recepcion de mercancias en la
aduana

6. Régimen de despacho a libre practica
7. Regimenes especiales en el c6digo aduanero
8. Envio de mercancia desde la zona de aduana
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Modulo 7.

Proyecto fin de master

Tramitacion y documentacion en comercio
internacional

1. Aspectos basicos de la documentacién

2. Tipo de documentos para la tramitaciéon integral de
operaciones internacionales

3. Fases fundamentales para la gestién de la documentacién
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metodologia de aprendizaje

La configuracién del modelo pedagégico por el que apuesta INESEM,
requiere del uso de herramientas que favorezcan la colaboraciény
divulgacion de ideas, opiniones y la creacion de redes de conocimiento mas
colaborativo y social donde los alumnos complementan la formacién
recibida a través de los canales formales establecidos.

I

Con nuestra metodologia de aprendizaje online, el alumno comienza su andadura en INESEM Business School a través de un campus
virtual disenado exclusivamente para desarrollar el itinerario formativo con el objetivo de mejorar su perfil profesional. EL alumno

debe avanzar de manera auténoma a lo largo de las diferentes unidades didacticas asi como realizar las actividades y
autoevaluaciones correspondientes.

El equipo docente y un tutor especializado haran un Nuestro sistema de aprendizaje se fundamenta en cinco
seguimiento exhaustivo, evaluando todos los progresos del pilares que facilitan el estudio y el desarrollo de
alumno asi como estableciendo una linea abierta para la competencias y aptitudes de nuestros alumnos a través
resolucién de consultas. de los siguientes entornos:
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Secretaria Campus Virtual

Sistema que comunica al alumno directamente Entorno Personal de Aprendizaje que

con nuestro asistente virtual permitiendo permite gestionar al alumno su itinerario

realizar un seguimiento personal de todos sus formativo, accediendo a multitud de re-

trdmites administrativos. cursos complementarios que enriquecen

el proceso formativo asi como
la interiorizacion de conoci-
mientos gracias a una
formacion practica,

Revista
Digital

social y colaborativa.

Espacio de actualidad/
donde encontrar
publicaciones
relacionadas con su

Comunidad

area de formacion.

Un excelente grupo Espacio de

de colabradores y encuentro que

redactores, tanto Comunidad pemite el contacto

internos como externos, de alumnos del

ue aportan una dosis :
q P mismo campo para

de su conocimiento =
y la creacion de

experiencia a esta . .
P vinculos profesionales.

red colaborativa Un punto de intercambio

de informacioén. . .. .
de informacion, sugerecias

Webinars

. . . . experiencias de
Pildoras formativas mediante el formato audiovisual y-£xp

- ; . miles de usuarios.
para complementar los itinerarios formativos y una

practica que acerca a nuestros alumnos a la realidad
empresarial.
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SERVICIO DE
Orientacionde Carrera

Nuestro objetivo es el asesoramiento para el desarrollo de tu carrera
profesional. Pretendemos capacitar a nuestros alumnos para su adecuada
adaptacion al mercado de trabajo facilitandole su integracién en el mismo.
Somos el aliado ideal para tu crecimiento profesional, aportando las
capacidades necesarias con las que afrontar los desafios que se presenten
en tu vida laboral y alcanzar el éxito profesional. Gracias a nuestro
Departamento de Orientacién de Carrera se gestionan mas de 500
convenios con empresas, lo que nos permite contar con una plataforma
propia de empleo que avala la continuidad de la formacion y donde cada
dia surgen nuevas oportunidades de empleo. Nuestra bolsa de empleo te
abre las puertas hacia tu futuro laboral.
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Ofrecemos a
NUEestros alumnos
facilidades
economicas vy
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https://www.inesem.es/

Impulsamos tu carrera profesional

INESEM

BUSINESS SCHOOL

WWW.INESEM.ES

> W in (f

958 05 02 05 formaCiOﬂ@iﬂeSGm es Gestionamos acuerdos con mas de 2000

empresas Yy tramitamos mas de 500 ofertas
profesionales al ano.

Facilitamos la incorporacion y el desarrollo de
los alumnos en el mercado laboral a lo largo
de toda su carrera profesional.



http://www.youtube.com/user/inesembusinesschool
http://twitter.com/inesem
http://www.linkedin.com/company/2370697
http://www.facebook.com/inesem.business.school
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